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                                                     ВВЕДЕНИЕ
       Кредитоспособности заемщика играет центральную роль в кредитных отношениях коммерческого банка.

       Проблема оценки кредитоспособности клиентов, их финансового состояния с точки зрения способности своевременно вернуть сумму основного долга и процентов была и остается одной из самых актуальных проблем в деятельности банков. В зависимости от методов оценки, которые применяет тот или иной банк в последующем во многом зависит его финансовое состояние и жизнеспособность. Неправильная оценка может привести к невозврату кредита, что в свою очередь вызовет нарушение ликвидности банка и в конечном итоге, возможно, приведет к банкротству. Поэтому каждый банк придает особое значение совершенствованию методов оценки кредитоспособности заемщиков.

       Главная цель дипломной работы - исследовать современные методы оценки кредитоспособности корпоративного заемщика - на примере Уральского трастового банка, выявить основные недостатки методик для российских банков и дать рекомендации по  их совершенствованию.  

       Исходя из поставленных целей, можно сформировать задачи: 

       1) предварительный обзор баланса Компании - заемщика, анализ активов, обязательств, анализ и прогноз ликвидности; 

2) расчет финансовых коэффициентов;

3) анализ финансовых результатов;

4) анализ конкурентоспособности;

5) обзор отрасли и бизнеса;

6) характеристика продукции, поставщиков, клиентов;

7) оценка конкуренции;

8) оценка делового риска;

       9) оценка менеджмента;

       10) выявление недостатков методики и разработка рекомендаций по ее совершенствованию.

Для решения вышеперечисленных задач была использована методика оценки финансового состояния заемщика Уральского трастового банка.

Объектом исследования является Компания – заемщик ООО «Кент», имеющая сеть салонов сотовой связи под торговой маркой «Мобильный век» и его поквартальная отчетность за 2005 год, а именно:

       -бухгалтерский баланс (форма №1 по ОКУД);

      - отчет о прибылях и убытках (форма №2 по ОКУД).

              1.ОЦЕНКА ВНЕШНЕЙ СРЕДЫ РОССИЙСКИХ МЕТОДОВ

            ОПРЕДЕЛЕНИЕ КРЕДИТОСПОСОБНОСТИ ЗАЕМЩИКОВ
                  1.1. Аспекты современного развития методов оценки 

                        кредитоспособности корпоративных заемщиков

       Кредитоспособность заемщика коммерческого банка играет ключевую роль в кредитных отношениях и является понятием характерным именно для рыночной экономики.

      Под кредитоспособностью заемщика понимается его способность погасить долговые обязательства перед банком по ссуде, процентам по ней, в полном объеме и в срок, предусмотренный договором.      

      Кредитоспособность предприятий выражается через систему определенных показателей, которые находят отражение в методиках оценки кредитоспособности заемщиков, разрабатываемых банками самостоятельно либо с помощью аудиторов. 

      В зависимости от индивидуальных особенностей предприятий-заемщиков, каждая методика имеет только ей свойственные черты. Так, оценка кредитоспособности малого предприятия немыслима без оценки кредитоспособности его основных собственников, а при оценке крупных компаний учитываются особенности их организационных структур, менеджмента, роль в бизнес-группе. Учитывая сроки кредитования, при оценке долгосрочной кредитоспособности, большее внимание уделяется таким факторам как инфляционные ожидания, макроэкономические прогнозы, состояние производственных мощностей, рынка сбыта фирмы-заемщика. В краткосрочном плане наиболее важными факторами становится способность заемщика зарабатывать необходимые денежные средства, достаточные для возврата кредита и процентов по нему.

      В российской банковской практике проблема совершенствования методов оценки кредитоспособности заемщиков стоит очень остро, так как наблюдается постоянный рост просроченных ссуд. Исследования подтверждают, что в российских методиках  отражены не все необходимые инструменты для оценки кредитоспособности по сравнению с западными, что особенно характерно для региональных коммерческих банков. Методы оценки, применяемые российскими банками в большей степени формальны и субъективны. Одной из причин такого положения является сложность оценки кредитоспособности, обусловленная значительной интенсивностью поступления кредитных заявок, а также большого количества факторов, требующих исследования. При этом недостаточно разработаны методические основы кредитного анализа, которые каждый банк мог бы использовать в качестве базы для построения собственной методики оценки заемщика. 

                                                     ЗАКЛЮЧЕНИЕ              

         В российской банковской практике проблема совершенствования методов оценки кредитоспособности заемщиков стоит очень остро, так как наблюдается постоянный рост просроченных ссуд. Исследования подтверждают, что в российских методиках  отражены не все необходимые инструменты для оценки кредитоспособности по сравнению с западными, 

       Целью данной дипломной работы являлось всестороннее исследование современных методов оценки кредитоспособности корпоративных заемщиков, применяемых как отечественными, так и зарубежными банками, выявление возможных недостатков методик  и разработка рекомендаций по их совершенствованию.

В дипломной работе были рассмотрены особенности отечественного методического аппарата  оценки кредитоспособности заемщиков и выявлены следующие проблемы:

-отсутствие комплексного подхода к оценке кредитоспособности;

-недостаточно разработанная методическая база нефинансовых характеристик заемщика, в том числе оценка делового риска;

-расчет показателей по отчетным датам и отсутствие прогнозных оценок.

В дипломной работе произведена оценка реального заемщика на примере методики Уральского трастового банка. Объектом исследования выступала Компания ООО «Кент». 

В ходе работы были оценены следующие параметры заемщика-  Компании ООО «Кент»:
- структура активов и пассивов аналитического баланса;

- финансовые коэффициенты;

- результаты деятельности заемщика;

- отрасль, в которой оперирует рассматриваемый заемщик;

- характеристика продукции;

- качество менеджмента;

- деловой риск.

При оценке было выявлено недостаточное количество параметров для определения кредитоспособности Компании ООО «Кент». В целях совершенствования данной методики было принято ввести дополнительные коэффициенты:

- коэффициент доли дебиторской задолженности;

- коэффициент оборачиваемости запасов;

- коэффициент срочной ликвидности;

- коэффициент денежной компоненты в поступлениях на счета;

- коэффициент доли денежной выручки в продажах.

         Необходимость введения коэффициента доли дебиторской задолженности обусловлена российской действительностью,  так как наблюдаются задержки в платежах со стороны дебиторов, а ликвидность оборотных активов уменьшается пропорционально доле дебиторской задолженности.

         Коэффициенты, характеризующие денежные параметры, способствовали выявлению стабильности денежного потока рассматриваемого заемщика.  

В заключении, хотелось бы отметить, что создание единой нормативной базы для определения финансового состояния предприятий при содействии Минэкономразвития России, Банка России, Ассоциации российских банков и системы периодически публикуемых рейтингов надежности и кредитоспособности предприятий могли бы решить для коммерческих банков проблему определения кредитоспособности предприятий и минимизировать риски в банковской деятельности, снизив долю проблемных и невозвращенных кредитов.
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      ПРИЛОЖЕНИЕ 1
      Поквартальный баланс Компании ООО «Кент» за 2005 год, тыс. руб.

	Актив
	Код

строки
	01.01.2005

г.
	01.04.2005

г.
	01.07.2005

г.
	01.10.2005

г.

	I. Внеоборотные активы
	
	
	
	
	

	Нематериальные активы
	110
	
	
	
	    4,492

	Основные средства
	120
	260,536
	238,076
	230,215
	265,028

	в том числе:
	
	
	
	
	

	здания, сооружения, машины и оборудование
	122
	260,536
	238,076
	230,215
	265,028

	Незавершенное строительство
	130
	
	407,649
	407,649
	407,649

	Прочие внеоборотные активы
	150
	
	
	
	

	Итого по разделу I
	190
	260,536
	645,725
	637,864
	677,169

	II. Оборотные активы
	
	
	
	
	

	Запасы
	210
	10 497,804
	9 578,067
	6 764,952
	10 013,791

	в том числе:
	
	
	
	
	

	затраты в незавершенном производстве (издержках обращения)
	213
	46,043
	35,936
	21,337
	23,583

	готовая продукция и товары для перепродажи
	214
	10 414,702
	9 436,569
	6 672,866
	9 932,935

	товары отгруженные
	215
	
	
	
	

	расходы будущих периодов
	216
	37,059
	105,562
	70,749
	57,273

	прочие запасы и затраты
	217
	
	
	
	

	НДС по приобретенным ценностям
	220
	23,583
	76,364
	42,674
	270,643

	Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной даты)
	240
	9 134,482
	12 189,042
	12 808,938
	15 166,115

	в том числе:
	
	
	
	
	

	покупатели и заказчики
	241
	3 142,154
	5 329,758
	1 701,345
	843,373

	авансы выданные
	245
	
	
	
	

	прочие дебиторы
	246
	5 992,328
	6 859,284
	11 107,593
	14 322,742

	Краткосрочные финансовые вложения
	250
	0,000
	1 123,000
	2 189,850
	4 087,720

	прочие краткосрочные финансовые вложения 
	253
	
	1 123,000
	2 189,850
	4 087,720

	Денежные средства
	260
	939,951
	236,953
	535,671
	50,535

	Прочие оборотные активы
	270
	
	
	
	

	Итого по разделу II
	290
	20 595,820
	23 203,426
	22 342,085
	29 588,804

	Баланс (сумма строк 190+290+390)
	399
	20 856,356
	23 849,151
	22 979,949
	30 265,973

	Пассив
	
	
	
	
	

	III. Капитал и резервы
	
	
	
	
	

	Уставный капитал
	410
	11,230
	11,230
	11,230
	11,230

	Непокрытый убыток прошлых лет
	465
	
	
	
	

	Нераспределенная прибыль отчетного года
	470
	93,209
	
	489,628
	777,116

	Непокрытый убыток отчетного года
	475
	
	70,749
	
	

	Итого по разделу III
	490
	104,439
	-59,519
	500,858
	788,346

	IV. Долгосрочные обязательства
	
	
	
	
	

	Займы и кредиты
	510
	0,000
	0,000
	0,000
	0,000

	ИТОГО по разделу IV
	590
	0,000
	0,000
	0,000
	0,000

	V. КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА
	
	
	
	
	


                                                                                        Продолжение приложения 1

	Займы и кредиты
	610
	13 131,239
	17 326,767
	19 094,369
	26 384,885

	в том числе:
	
	
	
	
	

	кредиты банков, подлежащие погашению в течение 12 месяцев после отчетной даты
	611
	13 131,239
	17 326,767
	19 094,369
	26 384,885

	Кредиторская задолженность
	620
	7 620,678
	6 581,903
	3 384,722
	3 092,742

	в том числе:
	
	
	
	
	

	поставщики и подрядчики 
	621
	3 875,473
	998,347
	499,735
	1 894,501

	задолженность перед персоналом организации
	624
	5,615
	13,476
	13,476
	14,599

	задолженность перед государственными внебюджетными фондами
	625
	2,246
	6,738
	4,492
	4,492

	задолженность перед бюджетом 
	626
	37,059
	116,792
	131,391
	83,102

	авансы полученные
	627
	
	
	
	

	прочие кредиторы
	628
	3 700,285
	5 446,550
	2 735,628
	1 096,048

	ИТОГО по разделу VI
	690
	20 751,917
	23 908,670
	22 479,091
	29 477,627

	БАЛАНС (сумма строк 490+590+690)
	699
	20 856,356
	23 849,151
	22 979,949
	30 265,973

	Разница строк 399 - 699
	
	0,000
	0,000
	0,000
	0,000


      ПРИЛОЖЕНИЕ 2

      Отчет о прибылях и убытках Компании ООО «Кент» нарастающим итогом             за 2005 год, тыс. руб.

	Наименование показателя
	Код строки
	01.01.2005

г.
	01.04.2005

г.
	01.07.2005

г.
	01.10.2005

г.

	Выручка (нетто) от реализации товаров, продукции, работ, услуг (за минусом НДС, акцизов и аналогичных обязательных платежей)
	010
	74 278,589
	14 622,583
	40 429,123
	75 200,572

	Себестоимость реализации товаров, продукции, работ, услуг
	020
	67 911,179
	12 989,741
	36 763,651
	68 298,614

	Валовая прибыль
	029
	6 367,410
	1 632,842
	3 665,472
	6 901,958

	Коммерческие расходы
	030
	4 018,094
	640,110
	1 473,376
	2 910,000

	Управленческие расходы
	040
	
	
	
	

	Прибыль (убыток) от продаж
	050
	2 349,316
	992,732
	2 192,096
	3 991,958

	Проценты к получению
	060
	
	
	
	      1,123

	Проценты к уплате
	070
	2 771,564
	846,742
	1 817,014
	3 116,325

	Доходы от участия в других организациях
	080
	
	
	
	

	Прочие операционные доходы
	090
	
	
	
	   14,599

	Прочие операционные расходы
	100
	442,462
	141,798
	149,359
	 248,183

	Прочие внереализационные доходы
	120
	1 628,350
	
	
	

	Прочие внереализационные расходы
	130
	1 669,901
	
	
	

	Прибыль (убыток) до налогооболжения
	140
	-906,261
	  4,192
	225,723
	 643,172

	Налог на прибыль и иные аналогичные обязательные платежи
	150
	5,615
	   59,519
	163,958
	 279,627

	Прибыль (убыток) от обычной деятельности
	160
	-911,876
	-55,327
	   61,765
	 363,545

	Чрезвычайные доходы
	170
	
	
	
	

	Чрезвычайные расходы
	180
	
	
	
	

	Чистая прибыль (нераспределенная прибыль (убыток) отчетного периода)
	190
	-911,876
	-55,327
	   61,765
	363,545

	Непокрытый убыток отчетного 

года (данные по балансу)
	   0,000
	  70,749
	   0,000
	  0,000

	КОРРЕКТИРОВКИ
	
	
	
	
	

	Полная выручка (с НДС) операционные доходы
	87 648,740
	17 254,650
	47 706,370
	88 736,670

	Себестоимость (с НДС) операционные расходы
	81 487,630
	15 674,710
	44 159,650
	82 058,340

	Среднемесячная выручка за период
	6260, 400
	5751,550
	10150,573
	 13676,766

	Полная выручка с НДС в 2004 г.
	
	
	
	68867,530






















































































